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Connaitre — Comprendre — Prévoir — Décider

Cette édition 2023, mise a jour et enrichie, vous offre sous un format
clair, précis et concis :

1. Une présentation du systeme de santé et des derniéres mesures
mises en place ou sur le point de I'étre

2. Une analyse de la position des différentes parties prenantes
3. Une estimation de |’évolution de leur comportement d’ici 2027

4. Une évaluation de I'impact de cette évolution sur le marché et la
stratégie des laboratoires pharmaceutiques a 2027
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Stakeholder behavioral trends: Physicians (1/2)

General implications

CONSUN

Decreasing access of med reps to physicians

= Reduced working time (reluctance of young to work
long hours)
= Females preferring to work part time (>50% of

physicians in 2022)

= |ncreasing workload due to shortage of physicians?

= Lack of time — and often of interest — to meet med reps...

= ... to attend medical meetings, webinars, or to participate
to medical projects (e.g., clinical studies)

= Pharma companies’ need to develop content (disease /
product) and offer services individually valued to secure
regular interactions with physicians
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Increasing practice in hospitals / health centers |

= Financial incentives for complying with medico-economic
meidalicmn IBACTY

Drugs sales forecast by segment (2017 — 2022 — 2027)
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« Une analyse rigoureuse des faits pour nourrir la réflexion stratégique des laboratoires pharmaceutiques »
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